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A LSS

¢, Qué hacemos en nuestro dia a dia?

M3

1. Planificacion y Organizacion:
Revisidon de objetivos.
Organizacion de la agenda.
Revision de leads.

2.Prospeccion y Captacion de Clientes:

Busqueda de nuevos clientes.

Llamadas en frio o correos electrdnicos de prospeccion.
Networking.

3.Interaccidn con Clientes (Actuales y Potenciales):
Presentacion de
productos/servicios,Negociacién,Seguimiento.
Atencidn y resolucion de dudas.
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M3 y 4

¢, Qué hacemos en nuestro dia a dia?

4. Gestion y Analisis:
Actualizacion del CRM, Analisis de métricas de ventas,
Elaboracion de cotizaciones y propuestas, Informes.

5. Desarrollo Profesional:
Formacion continua.
Reuniones de equipo.




A LSS

Herramientas
////_\\\
e Comunicacidon y mensajeria para atencion directa y ( Odoo |
Personalizada. \ )/
e Comunicacion profesional, organizada y documentada con S~
clientes. 7T~
/
e ERP para gestion cotizaciones, ventas y CRM. / \\
SiePortal Siemens para precio, tiempos de entrega y fichas (\S‘IEMENS/'

7 . /
tecnicas. Ne -
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