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A LSS

Consejo Tecnico

Captacion
0 1 Contacto Cliente - Empresa.

Prospecto / Leads
0 2 Los clientes que han entrado en el

embudeo son identificados.

~ Oportunidad
Cuantifica y califica tu proceso 03 oo poneRe
de ventas, con el fin de que ~ N
Calificacion

entiendas mejor |a. eStrUCtura Calificacién mas profunda del potencial
del proceso’ proporC|onand0 cliente seglin intereses y/o interacciones.
datos e informacion para Cierre de Venta -
acelerar y aumentar los cierres s

y también ayudar en la gestiéon
de tu desempefio.
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